[ Plan Local del
Comercio

Sesion informativa

Ejea de los Caballeros



. Porqué un proceso participativo?




. Qué necesitamos para poner en marcha el Plan?

* Creer en el proyecto

* Equipo interno

* Asistencia técnica externa

* Una partida presupuestaria especifica

* Mucha participacion




. Como lo vamos a hacer?
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Objetivos generales

Posicionar el municipio de Ejea de los Caballeros como ciudad
comercial.

Atraer mayor porcentaje de gasto al comercio local y retener
el ya existente.

Desarrollar acciones de mejora del espacio urbano y de
incremento de las sinergias entre otros sectores locales y el
comercio.

Potenciar la implantacion de tecnologia, sistemas de calidad y
de comercio sostenible para conseguir un comercio mas
competitivo y moderno.

Revitalizar el comercio local




Propuestas de dinamizacion.
Estrategias y lineas de actuacion

Linea 1. Incorporacidn de la marca comercial de Ejea de los

Caballeros, basada en la proyeccion de una imagen junto al
desarrollo de una estrategia de comunicacion.

1.1. Desarrollo de la imagen corporativa del comercio local.
1.2. Manual de identidad corporativa.

1.3. Campanas de comunicacion de la imagen corporativa.
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Propuestas de dinamizacion.
Estrategias y lineas de actuacion

* Linea 2. Promocioén, animacidn y fidelizacion del comercio
local.

“» 2.1. Acciones de promocién comercial.
»2.2. Acciones de animacidon comercial.

*+»2.3. Campana de fidelizacién de la poblacion.




Propuestas de dinamizacion.
Estrategias y lineas de actuacion

Linea 3. Innovacién competitiva del sector.

3.1. Plan de renovacion de los establecimientos comerciales.
3.2. Plan de relevo generacional.
3.3. Diagnostico de la Innovacion.

3.4. Promocion del comercio de Ejea de los Caballeros a través
de las redes sociales.

3.5. Reducir la brecha digital existente: combinar estrategias
que permitan establecer la venta online como canal
complementario a la venta presencial.
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Propuestas de dinamizacion.
Estrategias y lineas de actuacion

Linea 4. Gestion de los procesos y profesionalizacion de la
actividad comercial que permita incrementar la calidad.

4.1. Reconocimiento a la labor destacada del comercio.

4.2. Fortalecimiento de |la cooperacion empresarial a través
del movimiento asociativo. Fomentar el asociacionismo
comercial.

4.3. Fomento de foros de debate entre agentes vinculados al
comercio. Organizacion de talleres y jornadas sobre temas de

actualidad: como instrumento de analisis y reflexion sobre
temas de especial relevancia para el sector comercial.

4.4. Potenciar la formacion




Propuestas de dinamizacion.
Estrategias y lineas de actuacion

Linea 5. Potenciar el comercio de proximidad y mejorar el
qgue ya esta asentado.

5.1. Plan de apoyo al comercio que permita generar un
entorno comercial competitivo y sostenible a través de
diferentes estrategias — fidelizacion de clientes, excelencia en
la atencion comercial, servicio de calidad, especializacion e
innovacion.

5.2. Censo de locales vacios.
5.3. Plan de revitalizacion comercial del Casco Viejo




Propuestas de dinamizacion.
Estrategias y lineas de actuacion

Linea 6. Espacio urbano.

6.1. Mejora continuada del espacio urbano promoviendo
actuaciones de reconversion de espacios comerciales y de
mejora de la imagen de los nucleos comerciales.

6.2. Ganancia de espacio en la calle para el peaton.




"La mente es

oMo Un paracaidas...
Solo funciona

sl la tenemos ablerta".

Albert Einstein




PLAN LOCAL p=E

COMERCIO
EJE A DE LOS

CABALLEROS

T
Y ird
' £ 17 A
I 4
v # W/
[ { ’Q 'N‘ .\
{
'\..1 i
- | [
%/ \
o A /is s
, W \/ A e
’ ]
F 3
EPF PNy
fl 1 # 25)a)
- 4 ' D
s VT
“ ¥ 4 FIrgv
Yl S TS
o

Elena Guinda Villanueva
eguinda@aytoejea.es




